i bittere Niederlagen

sCK Lions blicken auf eine
hte Woche zuriick. Zweimal
en sie sich geschlagen geben in
n, die sie hitten gewinnen kon-
[n La Chaux-de-Fonds unterla-
e dem Gegner mit 5:2. Am Wo-
nde kam es zum dritten Heim-
gegen Thurgau. Ein 0:2-Riick-

verhiess nicht Gutes, doch
Hayes und Yannick Briischwei-
nnten ausgleichen. Ein dummer
r erlaubte den Gésten einen
nander, die Partie endete mit
)

stunde fiir Wallabies

herbe Niederlage setzte es fiir
1sketballer der Goldcoast Walla-
um Saisonauftakt in der Natio-
3 B: Von: der Begegnung bei
n Basket kehrten die ersatzge-
ichten Goldkiistler mit einer
-Klatsche zuriick an den Zii-
e. Nach diesem Fehlstart hat
cam um Captain Basil Hertweck
Wochen Zeit, bevor es sich im
| Heimspiel der Saison gegen
s rehabilitieren kann. (e.)

) ampfsieg fiir FCK

em hartumkémpften Spiel siegte
C Kiisnacht bei Oerlikon/Polizei
 2:1, wobei eine vorzeitige Ent-
lung zugunsten der Seebuben
nals vergeigt wurde. Ihnen ge-
in Start nach Mass, es entwickel-
| aber zunehmend eine kampfbe-
Partie. Zum Gliick wurde der Ge-
ffer erst zu Beginn der Nach-
eit kassiert, sodass Kiisnacht den
ach Hause schaukeln konnte. (e.)

Ein Ort der Inspiration und Kommunikation

Die Immobilienwerkstatt

in Kiisnacht hat vergange-
nes Wochenende zum ersten
Mal ihre Tiiren gedffnet. Als
Gegenpol zur Digitalisierung
soll die Werkstatt ein leben-
diger und kommunikativer
Ort sein, der zum personli-
chen Austausch dient.

Céline Geneviéve Sallustio

Frisches Baguette, Kise und Salami
stehen auf dem Buffet bereit. Daneben
kochelt Gemiiserisotto in einer grossen
Paella-Pfanne. Hinter dem ehemaligen
Bartresen des Restaurants Central
steht in rot-schwarzen Lettern «Immo-
bilienwerkstatt».

Vergangenen Freitagabend offnete
die Immobilienwerkstatt an der Post-
strasse 10 in Kiisnacht zum ersten Mal
ihre Tiiren. «Das Immobilienzentrum
ist ein Netzwerk aus Experten, die sich
unter einem Dach zusammenfindeny,
sagt Michael Blaser, Hauptinitiator der
Idee. Hier werde das Know-how vom
Verkauf von Wohneigentum bis hin zu
Beratungen gebiindelt. Die Werkstatt
biete dabei der Offentlichkeit Platz fiir
den Austausch. «Die Werkstatt soll ein
Ort sein, wo miteinander gearbeitet

wird und wo man miteinander Neues

entdeckt», sagt Blaser weiter. Ob sich
das Netzwerk nur auf Kiisnacht fokus-
siert? «Das Angebot bezieht sich auf
die ganze Schweiz, obwohl uns die Ge-
gend rund um den Ziirichsee beson-
ders am Herzen liegt.» Die Werkstatt-
partner bestehen aus der Hauptinitia-

torin, Blaser Grénicher AG, die fiir Be-
ratungsdienstleitungen und Vermark-
tung von Immobilien zustindig ist,
weiter aus dem Architekturbiiro Kas-
par Partner Architekten AG, Bauma-
nagement und Gesamtplanung Caretta
+ Gitz AG, Totalunternehmung und
Entwickler Losinger-Marazzi AG, der
Immobilienentwicklung SK Real Esta-
tes AG, der Anwaltskanzlei Quadras
Rechtsanwilte AG sowie dem Finan-
zierungsbroker fiir Renditeliegenschaf-
ten und Promotionsprojekte, Hypo
Zug.

Bei der Inneneinrichtung der Im-
mobilienwerkstatt wurde darauf ge-
achtet, dass einerseits Bestehendes

Ein Kbmptenzzentrum fiir Fragen rund um

Wohn

iibernommen werden konnte und an-
dererseits ein freies Umfeld geschaffen
wird. So stammt ein Teil der Méoblie-
rung noch aus der Zeit des Restaurants
Central oder vom benachbarten Ro-
mantik Seehotel Sonne, ergdnzt mit
Skulpturen von Jakob Ramsauer und
Bildern von André Wilhelm.

Konzept entspricht dem Zeitgeist
Die Idee einer Immobilienwerkstatt
findet bei den Gésten Anklang. «Das
Konzept finde ich revolutionar», meint
Marc Jucher, der mit seinem Ge-
schéftspartner Christof Fassler aus

St. Gallen angereist ist. Die beiden wa-

ren fiir die Beleuchtung der Werkstatt

éigentum: Das neue Angebot in Kiisnacht.

Foto: zvg.

zustindig. «Sicherlich ist es unge-
wohnt, dass Immobilien-Dienstleistun-
gen von A bis Z in einem Haus angebo-
ten werden. Doch die Idee entspricht
dem Zeitgeist», meint Féssler.

Regelmaéssig sollen in der Werkstatt
auch Podiumsdiskussionen zu Immo-
bilienthemen stattfinden. Das erste Ge-
spriach, «Chancen, Risiken und Hiirden
im aktuellen Zinsumfeld», findet am
5. November statt. Dabei werden Fra-
gen wie «Erhalte ich mit 50+ noch eine
Hypothek?» oder «Weshalb liegt die
Eigenheimquote in der Schweiz trotz
tiefen Zinsen und hoher Liquiditdt
nicht immer bei nur zirka 40 Pro-
zent?» thematisiert.






